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Objectif : CONSULTANT

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES :

· 3/1999-6/1999 : 
Poste d’Expansion Economique de l’Ambassade de France, New York, Etats-Unis. 

Chargé d’Etudes

Offre aux P.M.E. françaises de conseils à l’exportation. Recherche de partenaires et de débouchés potentiels. Assistance commerciale. Réalisation d’une étude d’implantation pour Yves Saint-Laurent : Analyse de l’industrie textile américaine.

· 11/1997-4/1998 : 
The Visual Connection, Londres, Grande Bretagne.

Consultant Junior
Participation à l’élaboration de la stratégie de développement de cette P.M.E. en communication. Ce projet s’est décomposé en trois parties :

1)  Phase d’analyse : Analyse de son environnement compétitif (réalisation d’une étude sur le marché de la publicité en Grande Bretagne). 

Analyse de ses ressources internes (RH,  compétences, offre : BCG matrix). 

2)  Phase de conception : maquettage et proposition de solutions : Diversification de son activité (élargissement de l’éventail de son offre de services)  Management Buy-Out.

3)  Phase de mise en place : Formation des employés : présentation et explication de la nouvelle stratégie afin de réduire la résistance aux changements.

· Eté 1997 : 

Perrier Vittel France, groupe Nestlé, Paris, France.

Responsable de Secteur

Suivi des ventes et du réseau de distribution. Collaboration avec les dirigeants de supermarchés afin d’augmenter la présence des eaux Nestlé en magasins. Incitation à augmenter leurs commandes de produits via leurs centrales d’achat, donc indirectement à augmenter nos ventes usines-centrales. Négociation du référencement de nouveaux produits. Organisation d’opérations promotionnelles.
· Eté 1996 : 

Hermès GmbH, Cologne, Allemagne.

Assistant Manager.

Gestion des stocks, de la force de vente et comptabilité d’une boutique. Formation des nouveaux vendeurs aux techniques de ventes. Analyse des ventes de la saison afin de déterminer les gammes de produits les plus vendus et de préparer l’achat des nouvelles collections.  

FORMATION :

· 1999-2000 :

Mastère Spécialisé ESCP : Technologies de l’information, Stratégie et Organisation.
· 1997-1998 :

European Business School London : Bachelor of Arts in International Business.
- Mémoire de fin d’études sur de la Stratégie de France Telecom face à la dérégulation du marché français des télécommunications.

· 1995-1998 :

Institut Supérieur du Commerce. 

· 1993-1995 :

Baccalauréat C. Classes Préparatoires HEC.

COMPETENCES INFORMATIQUES :

· Environnement Windows: Word, Excel, Powerpoint, Access. Familiarisé à Internet. 

· Formation AFOGEC (août-septembre 1999) : Programmation en langage C. Bases de Données Relationnelles (concepts, principes de bases, notions SQL). Modèles Clients/Serveur (architecture et principes). Méthodologie de conduite de projet MERISE. Groupware (Lotus Notes-Domino). 

LANGUES :

Anglais : courant (TOEFL : 603 points en 1997)

Allemand : pratique commerciale

Italien : connaissances de base

ACCOMPLISSEMENTS PERSONNELS:

- Président de l’AIESEC- ISC, association internationale d’étudiants affiliée aux Nations Unies, de 1996 à 1997. Gestion d’une équipe de 30 personnes et d’un budget de 500 KF. Organisation de séminaires avec intervenants. Direction de réunion. Assainissement de la situation du bureau local. Formation et conseil des nouveaux dirigeants de l’association au niveau national. 

- Basket-ball : membre de l’équipe de l’ISC en 1995. Demi-finaliste de la coupe de France des Ecoles de Commerce.

- Différents séjours culturels à l’étranger dans des familles d’accueil : Etats Unis, Allemagne, Japon.

